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RISTORANTE TRADICIONAL
PARA TODOS LOS GUSTOS

POMODORO es un concepto de hosteleria
italiana tradicional con una oferta de alta
calidad, englobado en el segmento “Fast
Casual” (entre Fast Food y Casual Dinning)
cuya caracteristica principal es el precio de
los platos de la carta desde 3,90€.

El posicionamiento de “Ristorante Italiano

Fast Casual” es unico en el segmento de
restaurantes italianos.

Su precio competitivo permite el acceso de
una clientela universal, atrae tanto a clientes
jovenes como a la familia, todos buscan la
maxima calidad al precio justo. El ticket

medio por persona es de 7,50€, compitiendo
tanto con conceptos Fast Food como con otros
restaurantes tematicos de mayor ticket medio.
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UN ESPACIO ACOGEDOR

La decoracion es clasica italiana, ambiente relajado y referencias
permanentes a las materias primas naturales. La marca funciona
muy bien tanto en locales en calle como en Centros Comerciales.

Cada establecimiento Pomodoro tiene su personalidad, porque el
proyecto modelo se adapta a las necesidades de cada local.
Pomodoro cuenta con diferentes formatos de negocio, locales de

calle,
locales en centros comerciales, food courts y kioskos.
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COMIDA
TRADICIONAL
ITALIANA

La calidad de la materia prima
(mozarella pura, productos frescos,
pastas importadas de Italia, etc.), la
elaboracion de los platos al momento y
la presentacion en vajilla, hace que
nuestros clientes tengan la mejor
“Experiencia Ristorante”, a un precio
ajustado.

COMIDA FAST CASUAL |

repartidos en los grupos antipasti,
insalati, pizzas, combos, pastas, platos
al horno, burgers y burritos. Ademas,
disponemos de una carta especial de
productos sin Gluten.

Gracias al desarrollo permanente de
nuevas recetas, la marca tiene cambios
de carta varias veces al ano invitando a
una visita recurrente de la clientela.
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Promociones
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En el entorno de competencia en el que nos encontramos, en la marca

se han instaurado palancas para generar transacciones ¢ue consiste

en promociones como las del siguiente ejemplo: Hamburguesa Doble

Chicken Cheddar mas patatas por 2,90 € y la promo de por la compra
de 2 jarras de cerveza, te regalamos una racion de patatas.

Con su implantacion no solo conseguimos atraer consumidores,
sino generar notoriedad, situarnos en el top of mind de los clientes
estando presentes a la hora de optar por una opcion de restauracion.
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Pide una TNahou Cinco Estrellas con tu promacion

EL COSTEDELAPROMOCION ESTAEN LINEACON ELCOSTE
DEPRODUCTO DELAMARCAY CONSIGUE TRANSACCIONES
SIN DISMINUIR EL TICKET MEDIO DE LAENSENA.




POMODORO es un concepto de ristorante con un modelo de

RENTABLE negocio rentable.

La oferta de productos esta muy adaptada al entorno

economico del momento, ya que ofrece un ticket medio
muy competitivo.

Es la franquicia espanola de mayor crecimiento en su
sector en los ultimos 5 aios.

Tiene implantacion en todo el territorio espanol, y en 2020
ha comenzado a abrir establecimientos en Portugal.

C O ST ES Es un negocio de costes controlados, los ingresos estan
basados en una alta rotacion de los clientes, y tiene una
CONTROLADOS operativa muy sencilla.

La franquicia POMODORO tiene un modelo de inversion
inicial Smart-Cost (baja inversion inicial) hasta un 50%
mas economica que otros competidores.

La decoracion esta pensada para que pueda adaptarse

con facilidad a locales nuevos o ya existentes. Estos
factores son los que permiten una rapida recuperacion
de la inversion inicial.

COMESS GROUP PONE A SU DISPOSICION TODO LO NECESARIO PARA
IMPULSAR SU NUEVO EMPRENDIMIENTO; LE AYUDAMOS EN LA BUSQUEDA
DE LA PLANTILLA INICIAL Y EN LA FORMACION DE LA MISMA; TAMBIEN
TENEMOS ACUERDOS PREFERENTES CON LAS PRINCIPALES ENTIDADES
BANCARIAS PARA LA FINANCIACION DE LA INVERSION INICIAL.
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DELIVERY

El canal delivery y take away nace
con la finalidad de crear una linea
de negocio complementaria a tu
negocio fisico, lo que trae ventas
incrementales.

Ha experimentado un crecimiento

exponencial desde la pandemia
y es un canal que ha venido para
quedarse.

El cliente de delivery no es el

mismo cliente del restaurante.

La ocasion de consumo en casa es
una oportunidad de negocio para
captar nuevos clientes.

POMODORO
PIZZA PASTA BURRITOS

16.27
X

Pomodoro
5 &%

(Que necesitas’

©» Lo mas vendido

Promociones

Pizzas Napolitana

Pastas - Lasana

iLlega 2 10.00€ para no pagar el recargo de 1.49€!







POMODORO

Construccion

La eleccion de la ubicaciones unade N |a decoracion y la adecuacion del local
las claves de exito de nuestro negocio, g a realizamos a través de proveedores
por eso contamos con un departamento homologados asegurandonos de
especializado en el area inmobiliaria O cumplir los requerimientos de forma
que te asesorara en la busquedadela N correcta y en tiempo.
mejor ubicacién y negociacion de larenta. g
Nuestras marcas se adaptan a todos los M
formatos retail (calle y centro comercial). u Formacion
I Desde el departamento de formacion,
. se facilitara toda la informacion y

recursos necesarios pPara poner en

Marketing marcha el negocio y se realizara
El equipo de marketing desarrollala g formacion a toda la plantilla para
estrategia de comunicacion y marketing - conseguir una gestion éptima.
tanto offline como online y se ocupa de las
acciones LSM de los restaurantes. [
Il
g—o I1+D
B Desde el equipo de I+D se desarrollan
constantemente productos que
a permiten dinamizar la oferta del
Operaciones._' Consgmidor primando sie.mpre tanto
El departamento de operaciones mantiene B a calidad como la rentabilidad de la
. . marca.
contacto directo y continuoconcadauno B
de nuestros franquiciados para apoyarles g
en todos los aspectos relacionados
con el negocio y al mismo tiempo vele .
por los estandares que marca Comess M Compras
eh ’Fermmog, de.c:alldad, seguridad = Desde el equipo de compras se trabaja
alimentaria e imagen de marca. O para obtener los mejores precios del
n mercado lo que permite mejorar el
- coste de materia primay por tanto
u optimizar la cuenta de resultados.
IT, =
Tecnologia e innovacion B
al servicio del negocio. -
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Ccanon Contrato
16.000 € 7 anos

Royalty

Hasta 45.000 € de facturacion neta: 1.050 €
A partir de 45.001 € hasta 80.000 € 1.550 €
Desde 80.001 €: 2.050 €
Royalty fijo de marketing: 210 €

€

Inversion Superficie
desde 80.000 € desde 150 + terraza
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COMESS
GROUP
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Comess Group con cerca de 400 establecimientos,
es la compaiia espanola de restauracion organizada con
mas experiencia en el sector y con presencia internacional.

Desde los comienzos, Comess Group, opera con un sistema
de franquicia como modelo de gestion y crecimiento.
Esto nos convierte en una de las compaiias con mayor
expertise franquiciador del pais. Somos expertos en la
gestion de franquicias y en la atencion al franquiciado.

PRESENCIA INTERNACIONAL

La compaiiia cuenta con establecimientos en diferentes
paises operados bajo el formato de master franquicia.

MARCAS RECONOCIDAS

Comess opera con las marcas comerciales:

MARIACHI
’
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(« A POMODORO LIZARRAN
\ /I PASTA BURRITOS CASA DE PINCHOS
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