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Contamos con Estrategias de Pe 16N, Activacion y Mantenimiento de Mercado.

Lo apoyamos en la busqueda de clientes potenciales de flotilla, logrando con esto un flujo constante de unidades.
Realizamos junto con usted, convenios con empresas, conjuntos habitacionales y comercios para lograr que mas clientes

se enteren de nuestra presencia en la zona y nos visiten.
Juntos planearemos activaciones y publicidad para penetrar mas en el zona de influencia.

2. Aplicacion EPS Optimo
Es una aplicacion desarrollada para generar mayores ingresos para nuestros franquiciados, y para brindarle a nuestros clientes la

comodidad de manejar todos los servicios de sus autos, programar sus citas de servicio y realizar sus pagos en los plazos que mas
le convenga.

3. Dispositivo de seguimiento

Contamos con una tecnologia desarrollada para avisarte cuando los autos de tus clientes presentan alguna falla o estan proximos a
su siguiente servicio. El cliente se beneficia porque obtiene en tiempo real, el status de su auto, pudiendo solicitar nuestro servicio
via remota. Admas obtiene diariamente un analisis de su consumo de combustible en dinero y en rendimiento del motor.

4. Sistema de seguimiento Post-Venta

Contamos con un sistema de recordatorios programables dia a dia, para mantenernos en contacto con aquellos clientes que ya nos
compraron, para fomentar la recompra y la recomendacion.

Preniio Nacional de la Franquicia
Galardon PYME al Mayor desarrollo Tecnolégico
Premio FCI a la Mejor Franquicia Iheroamericana




5. Costo de Partes y Materiales Diversos

El gasto mas importante en su empresa sera este.

En EPS, hemos hecho una alianza de largo plazo con empresas de recambios, cuyo objetivo es otorgar a nuestros
franquiciados, un precio de mayoreo en refacciones, en los articulos de mayor movimiento, aunque estos sean
compras de menudeo.

Conforme su centro vaya adquiriendo mayor volumen, o podamos estandarizar la compra de sus clientes, se

pueden lograr economias de escala y compras por volumen, que mejorara le rentabilidad de cada una de sus
operaciones.

6. Comisiones de Tarjeta de Crédito

Por el volumen de operaciones con tarjeta de crédito que EPS maneja, hemos logrado mejoras que le representan
a nuestros franquiciados, ahorros de comisiones de operaciéon del 3% en promedio en cargos de una sola

exhibicion, ademas de contar conel beneficio de recibir todas las tarjetas de crédito a mensualidades sin intereses,
siendo estos, beneficios de pertenecer a la red de franquicias EPS.



7. Sueldos y prestaciones

El segundo gasto mas importante de su Centro de Servicio EPS seran los sueldos y prestaciones a sus empleados. En
EPS, estamos conscientes de ello, sin embargo, uno de nuestros objetivos es la generacion de empleos. Esto le da a
nuestros franquiciados mucho mas apoyo, calidad y tranquilidad para operar.

En EPS, hemos encontrado un balance entre la generacién de empleos y la reduccion de costos de mano de obra.

Usted contratara Unicamente a dos personas clave para su empresa, con todo el apoyo de la Franquicia Master, que
seran su lideres del proyecto.

En EPS, no sélo buscamos darle a nuestros franquiciados una base baja de sueldos, ya que esto no garantiza de

ninguna forma la alta productividad de nuestros empleados, por lo que hemos disefado estrategias de medicion de
rentabilidad de su Centro de Servicio EPS. A la vez, esta productividad los mantiene motivados sin importar las
actividades que desempefien ya que todos los niveles reciben esa retribucion econémica, acorde a la productividad
lograda y alos bene cios econémicos de la empresa.
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8. Gastos Fijos

En EPS, sabemos que los gastos operativos fijos son una necesidad, pero si no se controlan, pueden mermar fuertemente la productividad del

negocio.
En EPS, preocupados por esto, hemos logrado los siguientes beneficios para nuestros franquiciados, que aplican en caso de cumplimiento

puntual del pago de regalias:
A. Formatos electronicos y almacenamiento de datos en el Sistema EPS (dependiendo la aplicacion por pais)

Nuestros franquiciados, por pertenecer a la familia EPS, cuentan con un sistema de administracion que genera todos los formatos necesarios
para la operacion, totalmente sin costo para su Centro.
B. Uniformes nuevos cada 6 meses mediante el pago puntual semanal de regalias, al 50% del precio de lista.
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9. Publicidad

Nuestros franquiciados cuentancon un area especializada de diseno, creacion y ejecucién de campanas institucionales y promocionales que le

brindan en todo momento el apoyo necesario para mantener al Centro de Servicio en la memoria de los clientes, logrando un constante flujo de
autos al Centro. Es importante recalcar que los gastos de ejecucién serdn cubiertos por el franquiciado. Sin embargo, el tiempo que se invierte
en la produccién y disefio de campanas, se e cienta considerablemente mediante este servicio de franquicia.

10. Plataforma de diseno “One Red Brand”

La marca EPS ha hecho una inversién muy importante con la empresa One Red Brand, para desarrollar nuestra propia plataforma de disefio que
integra una serie de plantillas predisefadas, con campos de contenido editables, con el fin de conservar el estilo y la imagen de marca intacta, dando
a los franquiciados libertad para producir materiales impresos y digitales, en muy poco tiempo, contando con la autorizacion de la marca.

11. Regalias

Como un medio de apoyo a nuestros franquiciados, hemos disefiado un esquema de regalias por medio de cuotas fijas que en

todo momento pretenden ser inferiores al 6% de la venta, ademas de contar con la gran ventaja de tener un tope maximo, lo que puede llevar al
franquiciado a obtener una regalia en el largo plazo, equivalente al 3% de la venta o incluso, un porcentaje menor.

WWW.eps.mx
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Engine Power Shop Con presencia en México, Costa Rica, Chile, Estados Unidos Y PORTUGAL
Servicio Automotriz ahora en ESPAN_A

Cuota Inicial de Franquicia 20,000 € Cuota Inicial de Franquicia
Maquinaria y Equipo 71,200 € Maquinaria y Equipo 71,200 €

CENTRODE mesy " “m(. ‘®e|- 2= CENTRO DE
SERVICIO ~ — =»=# T Sismif, SERVICIO
5 AREAS '

Cuota Inicial de Franquicia Cuota Inicial de Franquicia 20,000 €
Maquinaria y Equipo 75,500 € Maquinaria y Equipo 79,500 €

NOTAS:* Adecuaciones de local, construccion, compra de terreno, rentas y permisos se cotizan por separado.
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Concepto para reparacion de automoviles exclusivo de servicios Express, como son: Lubricacién, Afinacién, Frenos, Amortiguadores,
suspension, Sistema Eléctrico, Limpiadores, Llantas y escaneo del sistema de computo de los automoviles.

OBJETIVO:

Contar con las mejores instalaciones para otorgar estos servicios, buscando en todo
momento la total satisfaccion de nuestros clientes. Este concepto busca en todo
momento que nuestros automovilistas tengan un servicio completo, con tiempos de
entrega garantizados que permitan que los automovilistas se queden sin su
automovil el menor tiempo posible.

METROS CUADRADOS NECESARIOS:

Minimo 100 m2, maximo 200 m2. El ancho minimo 15 metros y profundidad minima 7
metros. Por lo general, se encuentran locales listos para usarse en plazas comerciales
y gasolineras.

REFACCIONES:
Abastecimiento total por parte de los proveedores de la Franquicia Maestra.

EMPLEADOS:
Para este concepto se requiere de 4 empleados, que constan de 1 Asesor, 2 mecanicos
y una persona de apoyo.

RESUMEN:

Un concepto rentable, facil de manejar, que requiere poca injerencia del
franquiciatario en la operacién diaria, ademas de requerir una inversiéon un poco
menor que otros modelos.

Adecuaciones de local, construccion, compra de terreno, rentas y permisos se cotizan
por separado.

INFORMACION FINANCIERA BASICA:
Cuota inicial de franquicia:

20,000 €

Inversion en maquinaria y equipo general de taller

71,200 €

La adecuacién de una instalacion existente, es lo méas recomendable,
ya que el proceso es mas corto y los gastos de construccién son
menores. Dichos gastos corren por cuenta del Franquiciado.

Los gastos de construccion y desarrollo de una instalacion
completamente nueva, también corren por cuenta del Franquiciado.
La Franquicia Master brindara asesoria y acompanamiento
constante, durante ambos procesos.

Este modelo de negocio se puede
adaptar a locales en plazas comerciales
y estaciones de servicio.
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CENTRO DE
SERVICIO

4 AREAS

CAPACIDAD PRODUCTIVA MEDIA

Un centro de servicio automotriz con capacidad para atender todas las marcas y tipo de automoviles, realizando todos los trabajos que los
clientes soliciten, este centro es un modelo basico que requiere servicios de apoyo de proveedores externos, sin embargo el 90% de las
reparaciones se realizan en esta ubicacion.

OBJETIVO:

Contar con las mejores instalaciones para otorgar todos los servicios que los
clientes soliciten, buscando en todo momento la total satisfaccion de nuestros
clientes. Este concepto busca que los automovilistas encuentren en nosotros, la
total solucién de sus necesidades.

METROS CUADRADOS NECESARIOS:
Minimo 500 m4naximo 700 m. En donde al menos sean 15 m de frente y de
profundidad 33 m, aproximadamente.

REFACCIONES:

Abastecimiento de las refacciones de mayor movimiento de un centro de servicio
automotriz EPS por parte de la Franquicia Master, este inventario se va
recalculando hasta lograr la mezcla perfecta para nuestros franquiciados.
También se requiere de proveedores adicionales, desarrollados por la franquicia
maestra en conjunto con el franquiciatario.

EMPLEADOS:

Para este concepto se requiere de 7 empleados iniciales que consta de 1 asesor de,
servicio, 1 asistente, 3 mecanicos y 2 personas de apoyo. Este personal aumentara
conforme crezca su negocio.

RESUMEN:

Un concepto rentable, que requiere injerencia constante del franquiciatario en la
operacion diaria, aunque es una inversidbn un poco menor que otros conceptos,
puede generar ventas muy atractivas de forma mensual con alta rentabilidad.

* El monto de adecuacion puede variar en +/- 20%, dependiendo del estado del local a arrendar en cualquiera
de los casos. No se contempla la edificacion en terrenos valdios. En caso necesario, se puede hacer, pero el costo
es adicional y se calculara para cada caso en especifico.

Precios en euros.
El precio de maquinara y equipo ya incluye fletes, maniobras, armado, montaje y puesta en marcha.

INFORMACION FINANCIERA BASICA:
Cuota inicial de franquicia:

20,000 €

Inversidon en maquinaria y equipo general de taller

71,200 €

La adecuacién de una instalacion existente, es lo mas recomendable,
ya que el proceso es mas corto y los gastos de construcciéon son
menores. Dichos gastos corren por cuenta del Franquiciado.

Los gastos de construccion y desarrollo de una instalacion
completamente nueva, también corren por cuenta del Franquiciado.
La Franquicia Master brindara asesoria y acompanamiento

constante, durante ambos procesos.
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Este modelo de negocio se puede
adaptar a locales en plazas comerciales
y estaciones de servicio.




CENTRO DE
SERVICIO

5 AREAS

CAPACIDAD PRODUCTIVA ALTA

Un centro de servicio automotriz con capacidad para atender todas las marcas y tipo de automoviles, realizando todos los trabajos que los
clientes soliciten, este centro es un modelo intermedio que requiere servicios de apoyo de proveedores externos, sin embargo el 94% de las

reparaciones se realizan en esta ubicacion.

OBJETIVO:

Contar con las mejores instalaciones para otorgar todos los servicios que los
clientes soliciten, buscando en todo momento la total satisfaccion de nuestros
clientes. Este concepto busca que los automovilistas encuentren en nosotros, la
total solucién de sus necesidades.

METROS CUADRADOS NECESARIOS:

Minimo 135 m2 maximo 200 m2. Ancho minimo de 16 m, con separacion de 3.5 m
entre columnas y profundidad minima de 9 m.

REFACCIONES:

Abastecimiento de las refacciones de mayor movimiento de un centro de servicio
automotriz EPS por parte de la Franquicia Master, este inventario se va
recalculando hasta lograr la mezcla perfecta para nuestros franquiciados.
También se requiere de proveedores adicionales, desarrollados por la franquicia
maestra en conjunto con el franquiciatario.

EMPLEADOS:

Para este concepto se requiere de 5 empleados iniciales, que constan de 1 asesor,
1 asistente, 2 mecanicosy 1 persona de apoyo. Este personal aumentara conforme
crezca su negocio.

RESUMEN:

Un concepto rentable, que requiere injerencia constante del franquiciatario en la
operacion diaria. Requiere una inversion media que puede generar ventas muy
atractivas de forma mensual con alta rentabilidad, pero sobre todo incrementa la

nuestros franquiciados.
* El monto de adecuacién puede variar en +/- 20%, dependiendo del estado del local a arrendar en cualquiera

productividad contra nuestro modelo basico, aumentando la utilidad final de

de los casos. No se contempla la edificacion en terrenos valdios. En caso necesario, se puede hacer, pero el costo
es adicional y se calculara para cada caso en especifico.

Precios en euros.
El precio de maquinara y equipo ya incluye fletes, maniobras, armado, montaje y puesta en marcha.

INFORMACION FINANCIERA BASICA:
Cuota inicial de franquicia:

20,000 €

Inversién en maquinaria y equipo general de taller

75,500 €

La adecuacién de una instalacion existente, es lo mas recomendable,
ya que el proceso es mds corto y los gastos de construccion son
menores. Dichos gastos corren por cuenta del Franquiciado.

Los gastos de construccion y desarrollo de una instalacion
completamente nueva, también corren por cuenta del Franqumado
La Franquicia Master brindara asesoria 'y

acompafamiento constante, durante
ambos procesos.

Este modelo de negocio se puede
adaptar a locales en plazas comerciales
y estaciones de servicio.
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CENTRO DE
SERVICIO
6 AREAS

CAPACIDAD PRODUCTIVA MUY ALTA

Un centro de servicio automotriz con capacidad para atender todas las marcas y tipo de automoviles, realizando todos los trabajos que los clientes soliciten. Este
centro es un modelo completo que en teoria no requiere servicios de apoyo de proveedores externos, ya que el 99% de las reparaciones se realizan en esta

ubicacidn, sin necesidad de utilizar terceros.

OBJETIVO:

Contar con las mejores instalaciones para otorgar todos los servicios que los
clientes soliciten, buscando en todo momento la total satisfaccién de nuestros
clientes. Este concepto busca que los automovilistas encuentren en nosotros, la
total solucion de sus necesidades.

METROS CUADRADOS NECESARIOS:

Minimo 200 m2 y maximo 260 m2. Ancho minimo 23 m, con separacién de 3.5 m
entre columnas y profundidad minima de 9 m.

REFACCIONES:

Abastecimiento de las refacciones de mayor movimiento de un centro de servicio
automotriz EPS por parte de la Franquicia Master. Este inventario se va
recalculando hasta lograr la mezcla perfecta para nuestros franquiciados.
También se requiere de proveedores adicionales, desarrollados por la franquicia
maestra en conjunto con el franquiciatario.

EMPLEADOS:

Para este concepto se requiere de 5 empleados iniciales que constan de 1 asesor,

1 asistente, 2 mecanicos y 1 persona de apoyo. Este personal aumentara conforme
crezca su negocio.

RESUMEN:

Un concepto rentable, que requiere injerencia constante del franquiciatario en la
operacion diaria. La inversion requerida esta pensada para generar ventas muy
atractivas de forma mensual con alta rentabilidad, pero sobre todo para lograr la
productividad mas alta para un Centro de Servicio Automotriz EPS, aumentando
considerablemente la utilidad final de nuestros franquiciatarios.

* El monto de adecuacién puede variar en +/- 20%, dependiendo del estado del local a arrendar en cualquiera
de los casos. No se contempla la edificacion en terrenos valdios. En caso necesario, se puede hacer, pero el costo
es adicional y se calculara para cada caso en especifico.

Precios en euros.
El precio de maquinara y equipo ya incluye fletes, maniobras, armado, montaje y puesta en marcha.

INFORMACION FINANCIERA BASICA:
Cuota inicial de franquicia:

20,000 €

Inversidon en maquinaria y equipo general de taller

79,500 €

La adecuacion de una instalacion existente, es lo mas recomendable,
ya que el proceso es mas corto y los gastos de construccion son
menores. Dichos gastos corren por cuenta del Franquiciado.

Los gastos de construccion y desarrollo de una
instalacion completamente nueva, también corren
por cuenta del Franquiciado.

La Franquicia Master brindara asesoria y
acompafnamiento constante, durante
%rr%bos foresps. ,

ste modelo de negocio se puede

adaptar a locales en plazas comerciales
y estaciones de servicio.
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Oficina Internacional Espana

(+34) 916 626 620
(+34) 623 203690

Info@sdeyf.com




